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Denne presentasjonen har til hensikt å svare på: 

Hvordan vurdere en spotavtale? 

Hvordan fungerer en fastprisavtale?
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Kampen om spotkundene handler ofte om påslag
- men det vet jo alle, da er det om å gjøre å ha et lavt påslag….

Leverandør

kostnader

Spotpris

I spotmarkedet så er det ingen enkeltperson som kan påvirke 
spotprisen. Prisen settes av tilbud og etterspørsel. 

Når «spotprisen er lik for alle» blir det naturligvis fokus på 
kostnaden ved tjenesten. 

Kampen om kunden handler derfor ofte om å ha den laveste 
kostnaden, men betyr det automatisk at man skal se etter den 
leverandøren med lavest påslag?  
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Fordi leverandørkost kan deles opp…
- …så viser ikke påslaget hele kostnaden ved tjenesten. Tilleggene er ofte høye. 

Spotpris

Påslag

Tillegg
Leverandør

kostnader

Spotpris

«Innkjøpspris» 

eller «basert på 

(spot)pris». 
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Eksempel: spot videreført

Faktisk spotpris uten noen leverandørkost: 94,41 øre/kWt

   Differanse: 8,75 øre/kWt

Spotpris

Påslag

Tillegg
8,75

94,41
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Ren spot: 50,88 øre/kWt

Leverandørkost: 11,38 øre/kWt

Eksempel: spot videreført juni-juli ‘24

Ren spot: 38,31 øre/kWt

Leverandørkost: 9,86 øre/kWt
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Rangering av tilbydere
- Sammenlikningen er ikke så lett som man tror

Spotpris

Påslag 2,7 øre

Tillegg 6,67 

øre

Påslag 1,8 øre

Spotpris

Tillegg 4,28 

øre

A B

Påslag 3,2 øre

Spotpris

C
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Fastpris skal hindre store prissvingninger
- tilpassede avtaler og langsiktige løsninger for bedrifter og industrikunder

En spotavtale ligger i bunn, men deler av forbruket kan låses i en fastprisavtale. 

Fastpris skal gi forutsigbarhet og rom for økonomisk planlegging. 

Det er to viktige elementer å forstå ved en fastpris. 

▪ Hva er forskjellen på en finansiell fastpris og en fysisk? 

▪ Hva er forskjellen på en flat avtale og en tilpasset avtale? 
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Kraftpris består av SYS + EPAD
- systempris og «electricity price area differentials» (områdepris)

Spotpris

Påslag

Tillegg

SYS 

1236,77

EPAD 

+ 135,77

NO2: 

1372,54
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Finansielle avtaler låser bare systempris – ikke 

områdepris. Fysisk avtale låser begge deler. 

SYS

EPAD

SYS

EPAD

FINANSIELL 

AVTALE

FYSISK 

AVTALE
SYSTEMPRIS: 1236,77 NOK/MWh

NO1: 1334,44

NO2: 1372,54

NO3:   549,64

NO4:   193,52

NO5: 1247,26

NO2: områdepris er ca. 10% av kraftprisen. 

SYSTEMPRIS: 126,14 NOK/MWh

NO1: 517,94

NO2: 522,57

NO3: 100,54

NO4:   31,28

NO5: 501,65

NO2: områdepris er ca. 75% av kraftprisen. 
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Hvilken pris, hvor lenge, hvor mye – men NÅR?? 
- aktivitetsmønsteret og risiko avgjør hvilken avtale og hvilken strategi som er best 

En fysisk fastpris låser: 

Prisen  «62 øre»

Perioden  «3 år, fra - til»

Volum  «4 GWh per år»

Spiller det noe rolle NÅR kraften leveres? 
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Hva er konsekvensen av «feilleveringer»? 
- korreksjonshandel koster; og det øker markedseksponeringen
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Forbruk per time, ukedag Fastpris, flat leveranse

Overskudd 

– må selge i markedet

Underskudd 

– må kjøpe i markedet
Standard fastprisavtale
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Forbruk per time, ukedag Fastpris, profilert leveranse

Underskuddet er lavere

- mindre kjøp i spot.  

Skagerak timesjustert fastprisavtale
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Fast rullerende avtale, skal hele 

tiden ligge med en fast andel 

sikring

Godt sikret i vinterhalvåret, 

velger å ligge eksponert mot 

spot på sommeren. 

Sikringsavtaler – korte bindinger av kraft
- Fast rullerende eller sikring mot vinter, kan kombineres

Sikring Forbruk Sikring Forbruk
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